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W i t h  a  c o m b i n e d  3 0 +  y e a r s  o f  e x p e r i e n c e  ,  w e  h a v e
e s t a b l i s h e d  o u r s e l v e s  a s  l e a d i n g  e x p e r t s  i n  t h e  r e s i d e n t i a l
r e a l  e s t a t e  i n d u s t r y .  I n  b o t h  h o t  m a r k e t s  a n d / o r  m a r k e t s
e x p e r i e n c i n g  n e a r  r e c o r d  n u m b e r s  i n  d e c r e a s e d  r e s i d e n t i a l
s a l e s ,  w e  h a v e  u s e d  o u r  d y n a m i c ,  p r o f e s s i o n a l  a t t i t u d e  a n d
b r o a d  e x p e r i e n c e  w i t h  k n o w l e d g e  i n  c o n s t r u c t i o n  a n d  o f
m o r t g a g e  f i n a n c i n g ,  n e g o t i a t i n g  s k i l l s  a n d  l e g a l  m a t t e r s
t o  b e c o m e  k n o w n  a s  s o m e  o f  t h e  b e s t  i n  t h e  i n d u s t r y .  O u r
e x p e r t i s e ,  i n t e g r i t y  a n d  p r o f e s s i o n a l i s m  h a v e  g a i n e d  t h e
c o n f i d e n c e  o f  o u r  b u y e r s  a n d  s e l l e r s  i n  t o d a y ’ s  r e a l  e s t a t e
m a r k e t .  O u r  v a s t  k n o w l e d g e  o f  t h e  m u l t i f a c e t e d  m a r k e t
a n d  c l o s e t  a t t e n t i o n  t o  d e t a i l  c o m p l e m e n t s  o u r
c o l l a b o r a t i o n s  w i t h  c l i e n t s .  I n s p i r e d  b y  o u r  e x c e p t i o n a l
d e g r e e  o f  s e r v i c e  w e  h a v e  b e e n  a  c o n s e c u t i v e  t o p
p r o d u c e r  s u c c e s s f u l l y  h e l p i n g  h u n d r e d s  o f  c l i e n t s  .  W e
h a v e  t h e  u n i q u e  a b i l i t y  t o  a s s i s t  E n g l i s h ,  S p a n i s h ,
P o r t u g u e s e ,  a n d  S w e d i s h -  s p e a k i n g  c l i e n t s .  W e  a r e  a l s o
a b l e  t o  a s s i s t  i n  f i n d i n g  l a w  o f f i c e s  a n d  l o a n  o f f i c e r s  w h o
s p e a k  t h e s e  l a n g u a g e s .  O u r  l a r g e  n e t w o r k  a n d  d e s i r e  t o
p r o v i d e  t h e  b e s t  s e r v i c e  a l l o w s  u s  t o  e s t a b l i s h  a n d
m a i n t a i n  a  l i f e t i m e  r e l a t i o n s h i p  w i t h  o u r  c l i e n t s

Hello! We’re the Best of
Boston Living Group



HomeBuyer's
ROADMAP

Note :  T h i s  i s  o n l y  a  h i g h  l e v e l  o v e r v i e w  o f  a  b u y - s i d e  p r o c e s s .  F o r

m o r e  d e t a i l e d  s t e p s ,  p l e a s e  r e f e r  t o  y o u r  r e a l  e s t a t e  a g e n t .

321

F IND  AGENT F INANCIALS

M a t c h  w i t h  a  l e n d e r ,

a n d  g e t  p r e -

a p p r o v e d  f o r  a

m o r t g a g e  

SEARCH

OFFERINSPECT ION

M a t c h  w i t h  a n  a g e n t

t h a t  y o u  f e e l

c o m f o r t a b l e  w i t h

D e t e r m i n e  y o u r

n e e d s  w i t h  y o u r

a g e n t .  L e t  y o u r

s e a r c h  b e g i n !

A r r a n g e  f o r  a

p r o f e s s i o n a l   

h o m e  i n s p e c t o r   

t o  v i s t  t h e  h o m e  

F i n d  t h e  h o m e

y o u  l o v e !  M a k e   

y o u r  o f f e r  f o r  t h e

h o m e !  G e t

a c c e p t e d

APPRA ISAL

B a n k  w i l l  a r a n g e

f o r  a n  a p p r a i s e r

t o  v i s i t  t h e  h o m e

a n d  d e t e r m i n e  a

v a l u e  

SCHEDULE  MOVE

S c h e d u l e  y o u r

m o v e  d a t e  a n d

a r r a n g e  f o r

m o v e r s

F INAL  WALK -THROUGH

S c h e d u l e  y o u r

f i n a l  w a l k -

t h r o u g h  a n d  h a v e

a l l  u t i l i t i e s

s w i t c h e d  t o  y o u .  

456

7 8

CLOS ING

G e t  y o u r  k e y s  a n d

c e l e b r a t e  y o u r

n e w  h o m e !
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01

INDUSTRY KNOWLEDGE

SMART NEGOTIATING

PROFESSIONAL EXPERIENCE

CUSTOMER SERVICE

Our agents have access to a wide variety of resources that is not readily available
to the public. They can help you determine the best price and time to sell .  

With our collective experience and expertise, we can help you negotiate the best price
for your home. 

Our agents must undergo annual training and compliance to ensure that they are
up to date on any changes in legal or administrative paperwork. 

Our agents are dedicated to helping you answer any questions that arise from this
process. We treat you, how we would like you to treat us! 

A  r e a l  e s t a t e  a g e n t  i s  a  h u g e  a s s e t  t o  y o u  a s  y o u  g o
t h r o u g h  t h e  h o m e - b u y i n g  p r o c e s s .  T h i s  i s  o n e  o f  t h e
b i g g e s t  d e c i s i o n s  o f  y o u r  l i f e  a n d  y o u  n e e d  a  s k i l l e d
p r o f e s s i o n a l  g u i d i n g  y o u  t h r o u g h  t h e  p r o c e s s .  

Y o u r  a g e n t  w i l l  b e  w o r k i n g  w i t h  y o u r  b e s t  i n t e r e s t s  i n
m i n d  a n d  c a n  h e l p  g u i d e  y o u  t h r o u g h  a l l  t h e  s t a g e s  o f
h o m e  b u y i n g .  

FINDINGa Great agent



Financials

I t  i s  r e c o m m e n d e d  t h a t  y o u  s t a y  w i t h i n   
a  b u d g e t  o f  3 - 5  t i m e s  y o u r  a n n u a l
i n c o m e  w h e n  p u r c h a s i n g  a  n e w  h o m e .  

W h e n  d e t e r m i n e  y o u r  m o r t g a g e ,  d o n ' t
f o r g e t  o t h e r  f a c t o r s  l i k e :  d o w n p a y m e n t ,
l e g a l  f e e s ,  t a x e s ,  h o m e  i n s p e c t i o n  c o s t s ,
a p p r a i s e r  c o s t s ,  a n d  r e n o v a t i o n  c o s t s .  

DETERMINE YOUR BUDGET

A  2 0 %  d o w n p a y m e n t  i s  t h e  m o s t  c o m m o n ,
h o w e v e r ,  i t  i s  n o t  y o u r  o n l y  o p t i o n !

H a v e  a  d i s c u s s i o n  w i t h  y o u r  b a n k e r  t o
d e t e r m i n e  w h a t  w o r k s  b e s t  f o r  y o u r
s c e n a r i o .  

HOW MUCH SHOULD YOUR
DOWNPAYMENT BE?  
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Financials

Y o u r  b a n k e r  w i l l  l i k e l y  p e r f o r m  a  c r e d i t
c h e c k  p r i o r  t o  a p p r o v i n g  a  m o r t g a g e  a n d
d e t e r m i n i n g  y o u r  i n t e r e s t  r a t e .  T h e  m o s t
i d e a l  r a n g e  w i l l  b e  6 2 0  o r  a b o v e .  

T h e  b e t t e r  y o u r  s c o r e ,  t h e  l o w e r  t h e
i n t e r e s t  r a t e  y o u  w i l l  b e  c h a r g e d  o n  y o u r
m o r t g a g e .   

CREDIT SCORE CHECK

O b t a i n i n g  a  p r e - a p p r o v a l  o n  y o u r  m o r t g a g e  w i l l  h e l p  y o u  i n  m a n y  w a y s .
F i r s t  i t  w i l l  h e l p  y o u  d e t e r m i n e  y o u r  b u d g e t ,  a n d  h e l p  y o u  s t a y  w i t h i n  y o u r
m e a n s .  S e c o n d  i t  s h o w s  t h e  s e l l e r  t h a t  y o u  a r e  s e r i o u s  a b o u t  p u r c h a s i n g  a
h o m e ,  a n d  t h a t  y o u  h a v e  t h e  f u n d s  n e c e s s a r y  t o  c o m p l e t e  t h e  p u r c h a s e .  

A l t h o u g h  y o u  a r e  p r e - a p p r o v e d  f o r  a  l o a n ,  d o e s  n o t  m e a n  t h a t  y o u  w i l l  b e
g u a r a n t e e d  t h i s  a m o u n t  i n  y o u r  f i n a l  m o r t g a g e .  Y o u  w i l l  s t i l l  h a v e  t o  b e
a p p r o v e d  f o r  a  m o r t g a g e  a f t e r  y o u  h a v e  s u b m i t t e d  a n  o f f e r .  

I t  i s  i m p o r t a n t  n o t  t o  m a k e  a n y  s i g n i f i c a n t  p u r c h a s e s  o r  a l t e r  y o u r  c r e d i t
s c o r e  i n  a n y  w a y  d u r i n g  t h i s  t i m e .   

PRE-APPROVAL
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TOUR 03Homes

B e  s u r e  t o  m a k e  a  l i s t
o f  y o u r  m u s t  h a v e s ,
w a n t s ,  a n d  d o n ' t  c a r e s .
A s  y o u  g o  t h r o u g h  t h e
v i e w i n g s ,  m a k e  s u r e
y o u  c h e c k  o f f  a l l  y o u r
m u s t  h a v e s .   

O n c e  y o u  f i n d  a  h o u s e  y o u
l o v e ,  y o u  c a n  m a k e  a n
o f f i c i a l  o f f e r  t o  t h e  s e l l e r .  

T a k e  p h o t o s  a s  y o u  g o  t h r o u g h  t h e  o p e n  h o u s e s  s o  y o u
r e m e m b e r  t h e  l a y o u t  a n d  t h e  f e e l  o f  e a c h  h o u s e  y o u  v i s i t .  

P a y  a t t e n t i o n  t o  f e a t u r e s  o f  t h e  p r o p e r t y  t h a t  a r e  f i x e d  s u c h  a s
t h e  n e i g h b o r h o o d ,  t h e  l o t  s i z e ,  a n d  t h e  o r i e n t a t i o n  o f  t h e
h o m e .  D o n ' t  p a y  t o o  m u c h  a t t e n t i o n  t o  t h e  c o l o r s  o f  t h e  w a l l s
o r  t h e  f u r n i t u r e .  

 
B e  s u r e  t o  c h e c k  o u t  t h e  s m a l l  d e t a i l s  l i k e  t h e  l i g h t  s w i t c h e s ,
w a t e r  f e a t u r e s ,  a n d  a p p l i a n c e s  t o  m a k e  s u r e  e v e r y t h i n g  w o r k s .  

HOME SEARCHING TIPS



MAKE 04an Offer

B e  p r e p a r e d  t o  r e c e i v e  a  c o u n t e r - o f f e r ,  a n d  d o n ' t  b e  a f r a i d  t o
b a r g a i n  f o r  y o u r  p u r c h a s e .  B e  s u r e  t o  k n o w  w h a t  y o u  a r e
b u y i n g  a n d  e n s u r e  t h a t  y o u  f e e l  t h e  p r i c e  i s  f a i r  a t  t h e  e n d  o f
t h e  d a y .  

O n c e  y o u  f i n d  a  h o u s e
y o u  l o v e ,  y o u  c a n  m a k e
a n  o f f i c i a l  o f f e r  t o  t h e
s e l l e r .  

D o n ' t  b e  a f r a i d  t o  m a k e
a n  o f f e r  b e l o w  t h e  l i s t e d
p r i c e .  S e l l e r s  o f t e n  p r i c e
h i g h e r  t h a n  t h e y  w o u l d
b e  w i l l i n g  t o  s e l l  f o r .   

NEGOTIATE
an Offer



M a k e  s u r e  t h a t  y o u  a l l o w  f o r  a n  i n s p e c t i o n  t o  b e
c o m p l e t e d  p r i o r  t o  t h e  c l o s i n g  o f  t h e  s a l e .  I t  i s  i m p o r t a n t
t o  k n o w  a s  m u c h  a b o u t  y o u r  h o m e  a s  p o s s i b l e .  

I f  a n y t h i n g  s e r i o u s  c o m e s  o u t  o f  t h e  i n s p e c t i o n ,  y o u  h a v e
a n  o p t i o n  t o  b a c k  o u t  o f  t h e  a g r e e m e n t ,  o r  g i v e s  y o u  m o r e
n e g o t i a t i n g  p o w e r .  

F e e l  f r e e  t o  a s k  y o u r  i n s p e c t o r  t o  t a k e
p i c t u r e s  a n d  b e  d e s c r i p t i v e  i n  t h e i r
r e p o r t .  Y o u  c a n  a l s o  a s k  f o r  a  m e e t i n g
w i t h  t h e  i n s p e c t o r  t o  b e t t e r  u n d e r s t a n d
t h e i r  f i n d i n g s .  

O n c e  t h e  i n s p e c t i o n  i s  c o m p l e t e ,  y o u  c a n
d i s c u s s  a n d  n e g o t i a t e  w i t h  t h e  s e l l e r  a n y
f i n a l  p o i n t s .  

05Inspection
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O t h e r  c h e c k s  y o u  s h o u l d  r u n
p r i o r  t o  f i n a l i z i n g  t h e
p u r c h a s e  o f  y o u r  n e w  h o m e :  1 .
A p p r a i s a l  
2 .  P r o p e r t y  t i t l e  s e a r c h  

Y o u r  b a n k e r  w i l l  a l s o  w a n t  a
f o r m a l  a p p r a i s a l  o f  t h e  h o m e
p r i o r  t o  i s s u i n g  y o u r  l o a n .  

B e  s u r e  t o  p u r c h a s e  h o m e
i n s u r a n c e  f o r  y o u r  n e w
p r o p e r t y !  

T h e  l e n d e r  w i l l  r e v i e w  a n y  a n d  a l l  f i n a n c i a l  r e l a t e d  f o r m s
a n d  i n f o r m a t i o n  p r i o r  t o  g r a n t i n g  t h e  l o a n .  

T h e y  w i l l  r e v i e w  d e t a i l s  l i k e :  
Y o u r  i n c o m e  
C r e d i t  c h e c k  
E m p l o y m e n t  s t a t u s  

APPRAISAL

andLoan APPROVAL



your move
SCHEDULE

S o m e  t h i n g s  y o u  w i l l  w a n t  t o
k e e p  i n  m i n d  c l o s e r  t o  y o u r
m o v e  d a t e :  

M o v e r s  
R e n o v a t o r s /  c o n t r a c t o r s
U t i l i t i e s  
C l e a n e r s  
M o v e  o u t  d e t a i l s   
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C l o s i n g  i s  t h e  f i n a l  s t e p  f o r  y o u  t o  b e c o m e  t h e  l e g a l  o w n e r
o f  y o u r  h o m e .  Y o u  w i l l  t a k e  a  f i n a l  w a l k - t h r o u g h  j u s t
b e f o r e  c l o s i n g  t o  a s s u r e  t h a t  n e g o t i a t e d  w o r k  h a s  b e e n
c o m p l e t e d  a n d  e v e r y t h i n g  i s  i n  w o r k i n g  o r d e r .  

T h e  c l o s i n g  p r o c e s s  i t s e l f  r e q u i r e s  a  l o t  o f  p a p e r w o r k  a n d
p a t i e n c e .  B e  p r e p a r e d  w i t h  y o u r  g o v e r n m e n t  i s s u e d  p h o t o
I D ,  c a s h i e r ' s  c h e c k  a n d  a n y  o t h e r  d o c u m e n t s  r e q u i r e d  b y
t h e  t i t l e  c o m p a n y  o r  l o a n  o f f i c e r .  

D o n ' t  f o r g e t  t o  r e - k e y  a l l  t h e  l o c k s  a n d  c h a n g e  t h e  g a r a g e
d o o r  o p e n e r  c o d e  w h e n  t h e  p r o p e r t y  i s  o f f i c i a l l y  y o u r s .  

C o n g r a t u l a t i o n s  o n  y o u r  n e w  h o m e !
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ChecklistHOME TOURING

CURB APPEAL

DISLIKE LOVENEUTRAL

INSIDE

DISLIKE LOVENEUTRAL

OUTSIDE 

DISLIKE LOVENEUTRAL

PRICE/ COST

DISLIKE LOVENEUTRAL

LOCATION

DISLIKE LOVENEUTRAL

NEIGHBORHOOD

DISLIKE LOVENEUTRAL

NOTES _____________________________________________________

________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

ADDRESS: ______________________________________________________

DATE VISITED: __________________________ LISTED PRICE: ________________________________

BEDROOMS: __________ BATHROOMS: __________ SQUARE FOOT: _______________

TOTAL LOT SIZE: ______________________________ YEAR BUILT: __________________________

SCHOOL DISTRICT/ NEIGHBORHOOD: ____________________________________________________________
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Annelie Sirois & Manrique Alvarenga
B E S T  O F  B O S T O N  L I V I N G  G R O U P

bestofbostonliving@gmail.com

P o w e r e d  b y  




